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RESUMEN

Las economias de aglomeracion han sido muy importantes en el desarrollo de la economia,
en especial en la economia regional, donde presenta un importante peso en el crecimiento
de los municipios y su evolucion. En un primer lugar, se abordara este trabajo desde un
punto de vista tedrico, dando un repaso bibliografico desde los inicios de las economias
de aglomeracion con el fin de poder ver como afectan en un ambito geografico
determinado. En segundo lugar, se llevara a cabo un enfoque préactico, se agruparan los
municipios en sistemas locales de trabajo para analizarlos y ver como afecta la
distribucion de la actividad a la renta per cépita de las personas que habitan en esos
mercados locales de trabajo. El objetivo de este trabajo es ver como afectan las economias
de aglomeracion en la renta per capita de las personas y ver las desigualdades existentes

entre los distintos sistemas locales de trabajo.

Palabras clave: Sistemas locales de trabajo, economias de aglomeracion, renta per cépita,

Espafia, economia regional, economias de urbanizacién, economias de localizacion.

ABSTRACT

The economics agglomeration has been very important in the development economy,
especially in the regional economic, where it has an important weight in the growth on
the municipalities and their evolution. In the first place, this work will be approached
from a theorical point of view, go over a bibliographic review from the beginning of the
economic agglomeration in order to be able to see how they affect in a geographical area,
In the second place, carry out a practical approach, the municipalities will be group into
local labour market to analyze and can see how the activity distribution affect the per
capita income of the people who live in these local labour market. The objective of this
work is to see how economic agglomeration affect to per capita income of people and see

the inequality between the different local labour market

Keywords: Local labour market, economic agglomeration, income per capita, urban

economic, Spain, regional economics, urban economics, location economics.
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1. INTRODUCCION

Las decisiones de localizacion de las empresas cambian con el trascurso del tiempo, el
fin de ubicar la empresa en una determinada localizacion tiene que ver principalmente
con la reduccion de los costes que tendra que soportar en un futuro, por ese motivo las
empresas se sittan en determinadas localizaciones, donde esos costes se ven reducidos
de una forma considerable, por ejemplo, situandose cerca de los proveedores para reducir

los costes de transporte.

La localizacion empresarial no solo tiene efectos en la propia empresa, sino que también
repercute en el entorno de ésta, propiciando un mayor desarrollo y crecimiento en la
region en la que se sitle. El tamafio de una region viene determinado por el nimero de
habitantes que residen el ella, cuanto mayor sea el niUmero de empresas situadas en esa
region mas personas acudiran a dicha region en busca de trabajo para conseguir una renta,

por tanto, el crecimiento de una region depende de la llegada de personas.

En el presente trabajo, en primer lugar, se llevara a cabo una revision literaria acerca de
las economias externas, donde nos centraremos en las economias de aglomeracion. En
segundo lugar, llevaremos a cabo un analisis a nivel municipal de las principales variables
que afectan a este tipo de economias, variables como la poblacion que existe en una
determinada region, su densidad y el nivel de estudios que poseen las personas que
habitan en ella. A continuacién, se agruparan los municipios espafioles en los sistemas
locales de trabajo de Boix y Galletto (2005) para posteriormente realizar un analisis de
las variables anteriormente mencionadas Y, tras el analisis se realizard una clasificacion

de los sistemas locales de trabajo en funcién de sus habitantes.

Lo que se pretende conseguir con este trabajo es aportar una pequefia evidencia empirica
a un tema en el cual hay falta de andlisis sobre esta cuestion, donde los distintos autores
no han encontrado una forma concreta de delimitar las regiones. Por otra parte, este tipo
de analisis no se ha realizado de forma excesiva con regiones de Espafa. Si se habla de
analisis a nivel municipal no se encuentran analisis como el del presente trabajo, es algo
novedoso; en este tipo de trabajos la escala de medida més utilizada es la provincial como

es el caso de Polése y Rubiera en 2007.
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El trabajo empezaré por un repaso bibliografico de la literatura econémica desde que
surgio el término de economias de aglomeracion como se conoce en la actualidad,
continuaré con la parte metodologica en la que se hablara sobre los mercados de trabajo
y sobre el modelo de Ciccone (2002) el cual ha servido de referencia para desarrollar el
modelo utilizado para el andlisis, explicaremos el modelo que se va a utilizar,
seguidamente se hard una revision de los datos para saber las fuentes que hemos utilizado
y el por qué, se plantearan los analisis y resultados obtenidos y se explicaran para
finalmente alcanzar una serie de conclusiones que se han extraido de la realizacion del

presente trabajo.
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2. OBJETIVOS DEL TRABAJOS

21 OBJETIVOS GENERALES

El objetivo de este trabajo es analizar el impacto que tienen las economias de
aglomeracion sobre la renta per cépita de los municipios de Espafia en el afio 2017. Para
el analisis utilizaremos los datos disponibles més actuales de las distintas variables que
se vayan a manipular en este proceso, con el fin de realizar un estudio estadistico y

economeétrico a nivel municipal.

2.2  OBJETIVOS ESPECIFICOS

Para logra el objetivo general, se seguiran distintos tipos objetivos especificos. Por una
parte, llevaremos a cabo una serie de objetivos tedricos y, por otra parte, nos centraremos

objetivos practicos.
En cuanto a los objetivos tedricos cabe destacar:

e Revision de la literatura existente con referencia a las economias externas,
poniendo énfasis a las economias de aglomeracion.

e Identificar las economias externas de caracter dinamico y estatico, asi como sus
tipos.

¢ Identificar la relacion existente en las economias externas de caracter dindmico y
estatico.

e Recoleccion de los datos necesarios para el estudio.

Objetivos practicos:

e Tratar los datos a nivel municipal para su posterior analisis.

e Agrupar los municipios en los sistemas locales de trabajo aplicando el tratamiento
metodoldgico necesario.

e Analizar la relacién entre renta per capita y de densidad de los sistemas locales de
trabajo.

e Comprobar la existencia de relacion entre renta per capita y densidad de los

sistemas locales de trabajo.
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e Clasificar los sistemas locales de trabajo en funcion de la poblacion total que
presenten.

e Analizar los datos de la clasificacion de los sistemas locales de trabajo respecto a
la renta per cépita, densidad y el porcentaje de personas con un nivel igual o
superior al universitario.

e Comprobar la existencia de relacion de la renta per cépita, la densidad y el
porcentaje de personas con un nivel igual o superior al universitario en las

distintas clasificaciones de los sistemas locales de trabajo.
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3. REVISION DE LA LITERATURA

En la literatura econdmica se han distinguido dos economias de aglomeracion externas:
las economias externas de urbanizacion y las economias externas de localizacién, las
cuales tienen consideracion de economias estaticas. Hay otro tipo de economias de
aglomeracion externas, las que presentan un caracter dindmico. Las economias con
caracter dindmico seran las encargadas de explicar el crecimiento de una region, estas
estan asociadas a la innovacion, a los conocimientos y a la informacion que circula entre
empresas, lo que se denomina “technological spillovers”. Las economias con caracter

estatico son aquellas que se encargan de explicar la aglomeracién como tal.

Esta distincion no es para nada satisfactoria, debido a que aglomeracién y crecimiento
estan relacionadas (Kaldor, 1970), a la hora de diferenciarlas empiricamente muestran
serias dificultades, aunque presentan determinados matices. Callejon y Costa (1995) nos
ofrecen un criterio para poder diferenciar las economias estticas de las economias
dindmicas. Al hablar de economias dinamicas Callejon y Costa (1995) hacen referencia
a la funcién de produccion de la empresa, en la cual se incluye, es decir, este tipo de
economias van a estar presentes con el paso del tiempo en una determinada localizacion,
mientras que las economias estaticas no tienen capacidad para modificar la funcion de

produccidn, ademas son reversibles.

Para diferenciar las economias externas de caracter estatico y las economias externas de
caracter dindmico seguiremos el criterio de clasificacion de (Glaeser et al., 1992), segln
el criterio del autor estas economias se pueden agrupar en dos bloques.

3.1 ESTATICAS

En este bloque se encuentran las economias de localizacion y las de urbanizacion. Nuestro

estudio se basara en las economias externas estaticas
3.1.1 Economias de localizacién

Se tiene en cuenta los aumentos en la productividad dentro de una determinada industria
en una localizacion especifica. Este tipo de economias son internas a la industria y

externas a la empresa.
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Segun Polése (1998) las economias de localizacién surgen por los costes fijos, que son
indivisibles y se repartiran entre todos los que forman la industria. Cuanto mayor sea el
numero de participes que tenga una industria menor sera el coste fijo que soporte cada
uno de ellos. Las economias de localizacion presentan una enorme vinculacion con la
capacidad tecnoldgica que esta presente en la region, con el paso del tiempo y a medida

que avance la tecnologia estas economias cambiaran.
3.1.2 Economias de urbanizacion

Se tiene en cuenta los aumentos en la productividad que provienen de la aglomeracion de
los distintos tipos de actividades. Este tipo de economias son internas a la localizacion
(region) y externas a la industria. La cualificacion de la mano de obra y la mano de obra
existente en el entorno son los factores mas determinantes en la aparicion de este tipo

economias.

En las economias de urbanizacion, las empresas se muestran muy sensibles cuanto mayor
sea la diversificacion, ya sea en sus proveedores como en sus clientes, asi como también

la relacion que exista entre ambos.

3.2 DINAMICAS

Se sitlan las economias de especializacion o tipo MAR; Marshall (1890), Arrow (1962)
y Romer (1986), las de competencia o tipo Porter (1990) y las de diversidad o tipo Jacobs
(1969).

3.2.1 Economias de especializacion

Las economias de especializacion o las economias externas tipo MAR (Marshall-Arrow-
Romer), provienen de las aportaciones de estos autores. Estas economias se asocian a la
circulacion de conocimiento entre las empresas de una determinada industria, facilita la
adaptacion de las empresas y ayuda al crecimiento de éstas. Este tipo de economias esta
asociada a los oligopolios, se debe a que la transmision de informacion en este tipo de
mercados se ve favorecida frente a otros mercados, al haber menos empresas que se
dedican a una actividad concreta el proceso de transmisién de informacion se desarrolla

con mas fluidez y de una mejor manera.
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La aportacion de Marshall (1890) tiene que ver con la circulacién de la informacion en
un determinado entorno, al que él denomina distrito industrial. Afirma que la circulacién
de la informacion en estos distritos puede circular de una manera mas sencilla entre los

participantes y favorecer el crecimiento.

La contribucién de Arrow (1962) fue la modelizacion de la funcion de produccién, se
tiene en cuenta el aprendizaje, la variable del tiempo pasa a ser una variable enddgena al
tener en cuenta el aprendizaje, el cual es fruto de la acumulacién de experiencias. Los
cambios técnicos pueden ser consecuencia del proceso de aprendizaje de donde nace la
expresion Learning by doing. La experiencia adquirida provocara una mayor tasa de
crecimiento. Cabe destacar que la estructura de mercado con la que analizo es proceso es

poco competitiva.

Romer (1986) por su parte introduce el término de aglomeracion en la literatura
neoclasica del crecimiento econémico, es el primer autor en incorporar esta idea de
aglomeracion. Considera las ciudades como aquellas éareas geograficas donde se
concentran de manera mas intensa los efectos externos que se asocian al capital humano.
El crecimiento de una region se puede asociar a la concepcién de innovacion que hace
Shumpeter: La incertidumbre en los resultados de la innovacion provoca una reduccion
en la inversion de 1+D, sin embargo, la restriccion existente en la competencia favorece

la innovacion.

Hay ejemplos de la presencia de las economias externas de especializacion o tipo MAR

en Glaeser et al., (1992), como es el caso de Silicon Valley.
3.2.2 Economias de competencia

Estas economias surgen por la aportacion de Porter (1990), de ahi que también sean
Ilamadas economias externas tipo Porter. El autor afirma que la concentracion de
empresas en una determinada region favorece el crecimiento como consecuencia de la
competencia existente, por lo que a su vez favorece la innovacion porque hay una mayor
presion, se expulsaria a las empresas que no son competitivas. Sin embargo, a diferencia
de las economias tipo MAR, Porter considera que la competencia perfecta es la estructura
de mercado que mas favorece la transmision de informacion, se debe a que las

innovaciones son mas rapidas en esta estructura de mercado.
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3.2.3 Economias de diversidad

Las economias externas tipo Jacobs (1969) o economias de diversidad surgen como
consecuencia de la concentracion de diversas industrias, las cuales facilitan la transmision
de conocimientos, a diferencia de las economias externas tipo MAR o tipo Porter en las
que solo habia una industria para la transferencia de conocimiento. Como en las
economias de competencia, aqui también se favorece el crecimiento y la innovacion
debido al entorno competitivo que le rodea. Considera que la aparicion de nuevas
modalidades de trabajos favorece al crecimiento de las ciudades y este a su vez a la
aparicion de las nuevas modalidades de trabajo, lo que conlleva a un mayor crecimiento
econdmico. La aglomeracion urbana permite aplicar soluciones a problemas que posean
sectores concretos Yy, posteriormente ser transferidos al resto de las actividades
econdmicas. Hay trabajos que confirman el argumento, las innovaciones en un sector

industrial pueden ser utilizadas en otras actividades.

Una vez explicadas las economias dindmicas estas se pueden asociar a las economias
estaticas, las economias externas tipo MAR vy tipo Porter se pueden relacionar con las
economias de localizacion. Por la otra parte, las economias externas tipo Jacobs se pueden
asociar al otro tipo de economias estaticas, las economias de urbanizacion. No hay un
paralelismo exacto en este argumento, ya que las economias externas dinamicas tienen
una mayor implicacién que las economias externas estaticas en lo que concierne al

desarrollo industrial con el paso del tiempo.

Cuadro 3.1 Clasificacion de los tipos de economias externas segun la difusion de

conocimientos y el entorno

Tipo de economia Difusion Entorno
externa

MAR Intraindustrial Oligopolista
Porter Intraindustrial Competencia
Jacobs Interindustrial Competencia

Fuente: Elaboracion propia

3.3 ECONOMIAS DE AGLOMERACION

El hecho contrastado es que la localizacion de las empresas no es uniforme en el territorio,
sino que éstas tienden a situarse en regiones determinadas con el fin de obtener beneficios

que pueden surgir por la concentracion en determinadas areas geograficas. Las economias
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de aglomeracion son el resultado de la obtencion de dichos beneficios. Los beneficios
presentan una naturaleza diversa, pero su caracteristica principal es el aprovechamiento
de las economias de escala y las caracteristicas de la region, es decir, que se encuentran
en grandes nucleos de actividad econdmica o de poblacion, o bien por la conexion

existente entre diversas empresas de diversos sectores.

En base a sus caracteristicas o aspectos, las economias de aglomeracion, como se ha
mencionado anteriormente, se pueden dividir en estaticas o dindmicas. A partir de aqui
se abordarad la cuestion de las economias estaticas, es decir, de las economias de

localizacion y de las economias de urbanizacion.

En cuanto a las economias de localizacion se puede afirmar que se definen a partir de
Marshall, introduce las mejoras en la productividad y por ende la reduccion de los costes,
estos dos factores se dan cuando diversas empresas de sectores relacionados se situan en
una determinada localizacion con el fin de aprovecharse de esta ventaja (Van Oort, 2004).
Por tanto, la cercania entre las empresas genera unas determinadas ventajas, la difusion
de conocimientos (Arrow, 1962; Marshall, 1890; Romer, 1986), la disponibilidad de

bienes intermedios y la mano de obra cualificada.

Las economias de aglomeracion han tenido influencia sobre la localizacion de las
empresas, lo que ha llevado estudios tanto a nivel internacional (Holl, 2004; Rosenthal y
Strange, 2004) como a nivel nacional (Espafia) (Alafion-Pardo y Arauzo-Carod, 2013;
Arauzo-Carod y Viladecans-Marsal, 2009).

La avenencia entre las empresas que pertenecen a un mismo sector en una determinada
localizacion o érea facilita que se genere un mercado de trabajo mas amplio, con mejores
capacitaciones y mas flexible. Los costes de buscar personas cualificadas se reducen para
ambas partes, tanto para los trabajadores como para los empresarios. Con las relaciones
gue existan entre las empresas por la cercania de éstas y por el intercambio de los
trabajadores se ve favorecido el intercambio de informacion, asi como la difusion del
conocimiento. Las economias de localizacion favorecen la instauracion de proveedores
especializados cerca de estas empresas, por lo que reduce los costes de transaccion

existentes y aumenta los inputs intermedios disponibles.

10
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Por la otra parte, las economias de urbanizacion hacen referencia al tamafio de la
aglomeracion, centrandose en su conjunto y no en un determinado sector, por tanto, afecta
a todas las empresas de una determinada localizacion. Las economias de urbanizacion
obtienen sus ventajas a partir de las infraestructuras y los bienes publicos y de una enorme
disponibilidad de mano de obra multifuncional, obtienen sus ventajas a partir de su
entorno empresarial, estas caracteristicas estdn mas presentes en las regiones

ampliamente pobladas (Audretsch y Feldman, 2004; Isard, 1956).

Para Jacobs (1969) la variedad sectorial y complejidad que caracteriza a las grandes
economias de urbanizacion favorece la innovacion, la estabilidad y la integracion vertical
y, por ende, se ve potenciado el desarrollo econdmico. Cuando diversas empresas de
diversos sectores se establecen en una determinada localizacion la interaccion resulta mas
sencilla, lo que aumenta la posibilidad de establecer relaciones intersectoriales, ya sean
de manera informal o formal. Al establecerse estas relaciones intersectoriales se favorece
la divulgacion de informacion y con ello una reduccion de los costes. Una relacion de
este tipo facilita el intercambio de inputs y por tanto se crea una especie de garantia
(Frenken et al., 2007).

La dimension y la diversidad son dos caracteristicas de las economias de urbanizacion
que estan estrechamente relacionadas, el resultado a la hora de estimar el efecto de cada
una de las caracteristicas en la localizacion de las empresas es tedioso por dicha relacion.
En cuanto a la diversidad, tiende a ser mayor cuando se concentra en grandes nucleos
urbanos, se requiere una mayor demanda y mas variada para poder sostenerla. Si se
controla la actividad econémica, en la préctica, se puede observar que dicha diversidad
favorece la toma de decisiones en lo referido a la localizacion de la empresa, se hablara
entonces de una externalidad cuyos efectos se derivan del tamafio de los sectores
(Callejon y Costa, 1996).

Otra de las caracteristicas que ayuda al desarrollo de las empresas cuando se sitGan en las
cercanias de las ciudades son los niveles de estabilidad econdmica, los cuales son mas
elevados al tener una mayor estabilidad. Basandose en un modelo input-output, las zonas
urbanas tienden a ser mas estables que las zonas rurales, lo que ayuda en su crecimiento
(Siegel et al., 1995). Esta mayor estabilidad la causa la complejidad sectorial de una
determinada region, cuanto mas amplia sea la diversidad sectorial mayor serd la

proteccién, es decir, mayor resiliencia tendran las empresas frente a los cambios
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inesperados en los factores externos de la demanda en alguno de los sectores (Attaran,
1985; Haug, 2004).

En general, cuando se habla de las economias de urbanizacion, a priori, Gnicamente se
consideran los impactos positivos que tienen en la localizacién de las empresas,
olvidandose de que las economias de urbanizacion también tienen impactos negativos en
dicha localizacion. De los impactos negativos se habla en lo que se conoce como
deseconomias de urbanizacion donde se recogen diferentes aspectos como el deterioro
del entorno en términos de calidad, la falta de factores productivos para el correcto
desarrollo de las empresas o la acumulacion de forma excesiva de las infraestructuras. En
cuanto a los analisis empiricos es muy dificil separar los impactos negativos de los
positivos, por lo que a la hora de estimar algun parametro se tiene en cuenta el efecto neto
de ambos impactos y no se refieren a alguno de ellos de manera individual. En la teoria
hay consenso en cuanto a la influencia que presentan las externalidades de aglomeracion
sobre la localizacion empresarial, pero empiricamente los resultados no son lo

suficientemente robustos.

Hay trabajos como el de Combes (2000) en el que las economias de localizacién no son
significativas, sin embargo, en el trabajo de Rosenthal y Strange (2003) tanto las
economias de urbanizacion como las economias de localizacion ayudan a que los
resultados empiricos sean robustos, por el contrario, encontramos en el trabajo de Frenken
et al. (2007) en el que se detecta influencia negativa en el aumento de la productividad
por las externalidades negativas tipo Jacobs, hace referencia a las economias de
diversidad del apartado anterior que pertenecen a dicho autor. Si nos centramos en nuestro

caso, en Espafia, se observa practicamente los mismos casos.

Las causas de esta disparidad en los resultados empiricos pueden ser de tres tipos segln
Burger M, Van Oort, Frank G.,Van der Knaap, B (2007):

e Las diferencias en las medidas utilizadas y la metodologia.
e Lainfluencia temporal y sectorial en las externalidades de aglomeracion referido

a su contexto.

e La dependencia de la division y escala territorial, ya que no existe una medida

determinada.
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El concepto que se tiene de las externalidades de aglomeracion es algo difuso, lo que
dificulta la contrastacién con los datos obtenidos. Por la no existencia de tener un
concepto Unico se generan resultados que pueden interpretarse como contradictorios
cuando realmente no lo sean, o viceversa, que aparezcan como confirmatorios cuando no

lo sean.

A parte de las dificultades metodoldgicas y conceptuales que puedan surgir hay una
dependencia extrema del contexto, no solo por las variables que cuantifiquen el
crecimiento econdmico, sino también por el sector (Krugman, 1991c), o por la etapa en
la que se encuentre el producto al que se haga referencia (Combes, 2000; Costa et al.,
2004).

Por lo general, las actividades que ocupan el sector tecnoldgico mas avanzado se suelen
instalar en las areas con mayores economias de localizacion, mientras que, por el
contrario, las actividades que ocupan los sectores mas tradicionales, como es el caso de

los trabajos manuales, tienen a una concentracion mas dispersa.

La dependencia de la escala utilizada y de la division territorial se suele denominar
problema de las unidades de area modificable, en la que no nos detendremos por el

momento, ya que se hablara més adelante.

3.4 LA NUEVA GEOGRAFIA ECONOMICA

Tras haber abordado el tema sobre las economias de aglomeracién, se hablara sobre la
nueva geografia econdmica, la cual ha pasado desapercibida, casi en el olvido, desde la

incursion en la historia econémica.
3.4.1 Criticas de la nueva geografia econémica a la teoria de localizacion

En este apartado sefialaremos algunas de las limitaciones que presenta nuestro tema. La
primera es que las aproximaciones parten de supuestos que se acercan poco a la realidad,
por lo que el analisis serd poco fiable debido a las diferentes situaciones de la realidad
econdmica. Se justifica con la poca capacidad explicativa que presenta cada una de ellas.
Estas aproximaciones se clasifican como geométricas y simplistas de manera excesiva,

ademas, en muchas ocasiones, el territorio es considerado como un plano que define la
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localizacién de las actividades econémicas a través del establecimiento de estructuras
(Krugman, 1995).

Se agruparan en cuatro areas las criticas que se dan con mas frecuencia. En una primera
instancia, se excluiran todas las posibilidades de que surja unidades productivas con
mayor poder de mercado que otras, es decir, todas las unidades productivas estan en
perfecta igualdad, se supone que la estructura del mercado se desarrolla en competencia
perfecta; igualdad en la disposicion de los factores productivos tanto en cantidad como
en disponibilidad, una tecnologia homogénea y rendimientos individuales constantes. En
una segunda instancia, la mayor parte de los trabajos partird de la hipdtesis de la
uniformidad de la demanda en el territorio, por tanto, se eliminaran las aglomeraciones
poblacionales. En tercera instancia, se va a otorgar una excesiva importancia a los costes
de transporte. Esto se debe a que han perdido un peso considerable a la hora de explicar
los factores de localizacion de las actividades economicas, debido a las mejoras de los
medios de transporte que han sufrido en los ultimos afios, han contribuido a reducir de
forma notoria dichos costes. Por ltimo, en cuarta instancia, se consideran ahistoricas las
perspectivas de las aportaciones de los analisis. Los sucesos histdricos que han podido
incidir en la localizacién de las actividades econdémicas en el espacio no se tendran en
cuenta. Lo que se pretende es desarrollar los modelos a partir de una teoria genérica, que
se pueda aplicar en cualquier momento de tiempo determinado y que se aplicar a cualquier

sociedad.

Las sucesivas aportaciones, sefialadas en la Nueva Geografia Econémica (NGE), tendrén
como objetivo corregir las limitaciones que han sido comentadas con anterioridad. Los
modelos se van a considerar en estructuras de mercado que no tengan competencia
perfecta, es decir, mercados no competitivos, se admitira la existencia de aglomeraciones
en los territorios, de tal manera que no habrd uniformidad en el reparto de una
determinada actividad y, por ultimo, se otorgara una enorme importancia a los hechos
historicos de las determinadas localizaciones con el fin de explicar la localizacién
empresarial. Las nuevas aportaciones siguen la linea de los trabajos clasicos, por lo que
los costes en los transportes siguen teniendo una enorme importancia, sin embargo, en las
nuevas aportaciones se plantea que la disminucion de estos costes es un factor

determinante a la hora de volver a localizar la actividad productiva.
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En los aflos noventa, con los trabajos de Krugman (1991a), entre otros, empieza a
aparecer lo que se denomina NGE, que hace preguntas sobre la aglomeracion de las
actividades productivas en un determinado territorio y por qué. En estos afos los autores
se preguntan sobre cuéles son los factores que influyen en la actividad econémica a la
hora de situarse en una localizacién determinada y que posteriormente incidan en la
duracién de la concentracion con el paso del tiempo. Si seguimos a Krugman (1991a) el

estudio de “la geografia de la produccion” se encarga de ese aspecto.

En esta investigacion, los procesos de integracion econdémica se vinculan con la
localizacion de las actividades econdmicas, se parte del supuesto de que a mayores niveles
de integracion se suponen unos costes comerciales menores, esto se debe por la
eliminacién de las barreras comerciales. Por tanto, implica que la concentracion de la

actividad econémica sera mayor en un menor numero de localizaciones.

La mayoria de estos trabajos parten de un modelo en el cual se supone que la
concentracion de la actividad econémica en una determinada localizacion se determina
por el resultado que se obtiene de las fuerzas centripetas, que son las fuerzas que
intensifican el agrupamiento de dicha actividad econdémica y, también se debe al resultado
de las fuerzas centrifugas, las cuales ayudan a intensificar la dispersion de la actividad
econodmica. En lo referente a las fuerzas centripetas, basicamente se consideran parte de
este tipo de fuerza a las economias externas, esto se debe a que Marshall (1890) las definid
como relaciones backward y forward entre las empresas, por tanto, se hablaria de la
existencia del mercado de trabajo y la capacidad de difusion de conocimiento, knowledge
spillovers. Por la otra parte, respecto a las fuerzas centrifugas son las responsables de una
menor concentracion de la actividad econémica, cuyos principales responsables son los
factores de la localizacion geografica en la que se encuentre la actividad econdmica, estos
factores son los que se denominan como factores inmoviles los cuales pueden ser, por
ejemplo, las conexiones existentes entre los municipios colindantes, el valor del suelo, el
valor de la vivienda, las materias primas entre otras. Con la relacion entre ambas fuerzas
se obtiene un resultado de equilibrio, el cual se encarga de definir la localizacion de la
actividad econdmica en una determina zona. Por tanto, el determinante clave a la hora de
explicar la actividad economica en la concentracion regional y la creacion tanto de
“centros” como de “periferias” no es mas que la relacion entre los costes de transporte y

las economias externas (Krugman, 1991a).
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Estas aportaciones parten del argumento en el que hay unas determinadas ventajas
iniciales en un area geogréafica determinada, la cual dispone de un entorno favorable para
la instalacion de la actividad econdmica. Estas ventajas vienen determinadas por la
naturaleza de la localizacion geografica, por ejemplo, los recursos naturales o la facilidad
de transporte con la que cuenta, como carreteras, rios o puertos entre otros. Esto es lo que
para Krugman (1993) se denomina “ventajas de primera naturaleza”. Los accidentes
historicos son considerados, para el autor, elementos clave en la creacion de distintas
actividades econdémicas, aunque no fue el primer autor en darle importancia a esta
variable. el primer autor en dar importancia a los accidentes histdoricos fue Marshall: “a
veces un mero accidente ha determinado el florecimiento de una particular industria en
una ciudad” (Marshall, 1890). Sin embargo, también existen determinadas areas en las
que la naturaleza no ha sido tan favorable en un principio, pero son importantes nucleos
de actividad econdémica. Lo que pretende la NGE es analizar argumentos agregados con
el fin de poder entender la concentracion de la actividad econémica bajo este tipo de

circunstancias.

Se hablara posteriormente sobre el Crecimiento Enddgeno y sobre las Teorias del
Comercio, ya que son consideradas como la base de la NGE. Pretenden corregir algunos
fallos de la teoria clasica en lo referido a la localizacion como las limitaciones que
presentan sus modelos, por otra parte, quieren combinar las aproximaciones de las
economias de escala, las cuales provienen de las teorias del comercio y en las cuales los

costes de transporte tienen una enorme importancia y la competencia imperfecta.
3.4.2 Teorias del comercio internacional

El punto inicial del que parten las aportaciones del comercio internacional en lo referido
ala NGE es la teoria la convencional del comercio internacional, se basa en las diferentes
versiones del modelo de Heckscher-Ohlin-Samuelson. Este modelo se basa en el supuesto
de competencia perfecta y, ademas, los factores productivos permanecen en el mismo
lugar, es decir, los factores productivos son inmoviles. Por tanto, los paises se centraran
en las industrias que presenten una serie de ventajas, que le proporcione el uso de esos
factores productivos como la mano de obra barata o los recursos naturales como se ha
sefialado anteriormente entre otros. El principio de esta ventaja, ya conocida, ayuda a
predecir en lo que se van a especializar los paises, aun contando con la misma dotacion

factorial, los paises se especializaran en distintas actividades productivas y, por ende, se
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dedicaran a la comercializacion de los distintos productos. El principal inconveniente de
esta teoria es que no se contempla una situacion real del comercio internacional, ya que,
en la mayoria de los casos, los intercambios tienen lugar entre paises similares en cuanto
a las dotaciones factoriales que comercian. Debido a esto, muchas de las veces este
intercambio se realiza con los mismos productos. ElI comercio intraindustrial es una
prueba para demostrar la evidencia de la velocidad de crecimiento que ha tenido en los
ultimos afos, a pesar de que tanto los niveles de educacion como los niveles de la dotacion
del factor capital se han igualado, lo que conlleva al rechazo de las premisas de esta teoria,

por tanto, las teorias del comercio convencionales no son validas.

Con la nueva teoria se pretende analizar el crecimiento continuado del comercio
intraindustrial y las razones. Se argumenta, como razén valida, que la diferencia entre los
paises es una de las razones que justifica el comercio internacional, pero no es la Unica,
se pueden afadir otros elementos. Un porcentaje elevado del comercio entre distintos
paises se debe principalmente a los rendimientos crecientes a escala, por tanto, las
dotaciones factoriales no tendrian tanta importancia como éstos Gltimos, sobre todo en lo
referido al comercio intraindustrial. Con esta aportacion se rompen las hipotesis de la
“antigua” teoria del comercio, ya no se parte de la competencia perfecta ni de los
rendimientos constantes a escala, sino que, ahora se parte de la competencia imperfecta
y de los rendimientos crecientes a escala, o que supone una ruptura con el modelo

anterior.
3.4.3 Crecimiento enddgeno

Esta teoria, a pesar de formalizarse en los afios ochenta, nos va a permitir desarrollar las
economias de escala de una manera mas rigurosa. Estos modelos se desarrollan en dos

aportaciones.

La primera de las aportaciones hace referencia a la modelizacién neoclésica, en esta
aportacion se afirma que habia cambios en el crecimiento econdémico, en particular se
habia asumido el cambio tecnolégico como un elemento exdgeno, el cual dependia del
tiempo, sin embargo, estas nuevas aportaciones parten del supuesto que el componente
tecnoldgico pasa a ser enddgeno al modelo con el fin de obtener rendimientos crecientes

a escala.
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La segunda de las aportaciones, tiene que ver con que hay que tener presente que en estos
modelos se incorpora la posibilidad de que exista poder de mercado por parte de una
determinada empresa, por tanto, la competencia perfecta en la que se sustentan los
modelos de los neoclasicos desaparece. No hay que olvidar que durante dos décadas
anteriores los modelos dindmicos de crecimiento empiezan a suscitar gran interés entre
las personas, sobre todo después del desarrollo del concepto learnig by doing (Arrow,
1962), en el cual ya incorpora como elemento enddgeno al componente tecnolégico de
su modelo de crecimiento, sin embargo, la estructura de competencia perfecta de los

neoclasicos esté presente en el modelo.

Hasta décadas mas tarde no aparecera ningin modelo en el que se incluya una estructura
de mercado en competencia imperfecta en los modelos de crecimiento enddgeno. Destaca
el trabajo de Dixit y Stiglitz (1977) desarrollan dentro de la organizacion industrial un
modelo con un mercado en el cual ciertas empresas tienen poder de mercado y ejercen
dicho poder. Estos modelos se basan en otros anteriores donde se daba la competencia
monopolistica. Cabe destacar, que con la ampliacion por parte de Ethier en 1982 se
sientan las bases para los estudios posteriores, o por lo menos la inmensa mayoria de ellos.
Este es el caso de andlisis referidos a la organizacion industrial como en modelos de

localizacién o de crecimiento de la actividad econdmica.

En lo que se refiere a la organizacién industrial se permite, de esta forma, que los nuevos
instrumentos analiticos consientan la aparicion de rendimientos crecientes en los modelos
con una estructura de mercado de competencia imperfecta. Estos modelos parten de la
afirmacion en la que la presencia de economias de escala en las empresas individuales
implica un comportamiento en el que sean precio-aceptantes y, por lo tanto, ya no se tiene
en cuenta que los beneficios no sean negativos, por ende, se pierde la presencia de la
competitividad en el mercado. En lo que se refiere a la competencia imperfecta no se
encuentra una estructura de mercado Unica, sino que bajo este supuesto se desarrollan
nuevas Yy distintas alternativas, en los que se puede destacar la competencia monopolistica

y los modelos de mercado oligopolistas de Cournot.

Algunos de los modelos posteriores suponen aportaciones importantes al crecimiento
endogeno, aunque se sigue manteniendo una estructura de mercado competitiva. Este es
el caso de Romer (1986), en el cual se desarrolla en modelo de Ethier (1982), pero

desarrollando una versién dinamica del mismo, en el que se sustituyen conceptos como
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el de economias de escala interna por el concepto de economias externas. Este es un claro
ejemplo en el que se sigue manteniendo la estructura de mercado de competencia perfecta,
es decir, un mercado competitivo. Esta aproximacion considera el conocimiento como

parte del capital fijo de una economia.
3.4.4 Krugman: La inspiracion de la nueva geografia economica

Krugman (1991c) fue la inspiracion dentro de la NGE para que sugieran nuevas
aportaciones para esta rama, el trabajo de Krugman fue considerado el pionero para
aparicion de estos nuevos argumentos. El objetivo del modelo desarrollado en su trabajo
es la demostracién de como las grandes aglomeraciones pueden aparecer como resultado
de la interaccion de los costes de transporte y de los rendimientos crecientes a escala. Para

demostrarlo parte de los estos supuestos:

e La presencia de dos sectores: el sector agricola, en el que se produce un Unico
bien y que presenta unos rendimientos constantes a escala y también presenta una
estructura de mercado de competencia perfecta. El segundo sector es el de la
industria, en el que se producen distintos tipos de bienes y presenta una estructura
de competencia monopolistica (se toma como base el estudio de Dixit-Stiglitz
(1977)), en el cual hay rendimientos crecientes a escala.

e Laexistencia de Unicamente dos regiones, que ademas son idénticas.

e Eltrabajo es el unico factor productivo, se considera mavil si este factor pertenece
al sector industrial. La localizacién en las distintas regiones de las empresas va a
determinar la diferencia de los salarios reales.

e Los costes de transporte son considerados del tipo “iceberg”, es decir, la totalidad
de los bienes transportados no llegan a su destino debido a que en su trayecto una
parte de éstos se extravian.

e Laentrada en el mercado por parte de las empresas que pretenden maximizar sus
beneficios es libre.

e La maximizacion de la utilidad de los consumidores se consigue por el consumo
de los bienes agrarios y los bienes industriales, teniendo en cuenta la restriccion
presupuestaria dada.

e Las relaciones backward y forward que existente entre las empresas industriales
provocan fuerzas centripetas, mientras que la mano de obra agraria debido a su

inmovilidad provoca fuerzas centrifugas.
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Partiendo de estos argumentos, Krugman quiere identificar las condiciones en las que se
genera una aglomeracion de la actividad productiva. Las fuerzas centrifugas y las
centripetas son las que van a determinar el equilibrio del modelo, ese equilibrio asimismo
dependera de los pardmetros que se establezcan en el modelo y, por ultimo, de igual forma,
también dependera del grado de integracion existente entre ambas regiones. Este grado
de integracién afectara directamente a los costes de transporte que los soportaran las
empresas. Si los costes de transporte son elevados nos indicara que el nivel de comercio
interregional sera reducido y, por ende, los salarios de los trabajadores estaran ligados al
nivel de competencia local. Por el contrario, si los costes de transporte son menores, las
empresas pueden vender sus productos a ambas regiones, sin embargo, los salarios de los
trabajadores en este caso seran superiores. El factor que determinara la localizacion de la
empresa en este caso es la poblacion, se situara en la region que mas poblacion tenga. Los
trabajadores se desplazaran a las regiones donde obtengan un mayor salario. En el caso
de que los trabajadores se distribuyan casi de manera homogénea entre las dos regiones
se debera a que los costes de transporte son elevados. Cuando los costes de transporte son
reducidos, las empresas concentraran la produccion en una determinada region con el fin

de poder explotar las ventajas interempresariales como el backward y forward.

Figura 3.1 El proceso de causacion circular debido a las fuerzas centripetas
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Fuente: Fujita (1993)
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Con costes de transporte elevados, la localizacion de la mano de obra agraria es un factor
determinante a la hora de distribuir la produccion industrial, mientras que, en el caso
contrario, con costes de transportes reducidos las empresas industriales se estableceran o
relocalizaran en regiones para poder obtener las ventajas de las economias de escala. Por
este motivo, se puede iniciar un proceso circular, que determine la localizacion de las
empresas, y ese posicionamiento dependera exclusivamente de la situacion inicial que
tenga la region. El proceso circular (Figura 3.1) implica que las fuerzas centripetas son la
representacion de las relaciones interempresariales, de las cuales se obtienen ventajas
importantes, por ese motivo las empresas tienden a concentrarse en la region que mayores

ventajas iniciales presentan.

El modelo de Krugman presenta un equilibrio que se ilustrara en la Figura 3.2. Los
equilibrios, medidos en la region 1 son proporcionales a la poblacion industrial,
dependeran de los costes de transporte y seran representados por una linea continua, por
la otra parte, las lineas discontinuas del grafico representaran los equilibrios inestables

del modelo.

Como se ha mencionado anteriormente cuando los costes de transporte son elevados, la
actividad industrial se dividira entre ambas regiones. Si se disminuyen estos costes no
supondra ningn cambio ante la situacion inicial, sin embargo, tras varias disminuciones
sucesivas de los costes de transporte se puede concretar que las empresas industriales se
concentraran en una de las regiones. La mayor parte de los modelos que la NGE desarrolla
se caracterizan por los multiples equilibrios y por una espontanea organizacion de la

econdmica en una determinada estructura espacial (Krugman, 1998)

21



Trabajo Fin de Grado Samuel Martinez Celadilla

Figura 3.2 Los equilibrios del modelo basico de Krugman
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Fuente: Krugman (1998)

En el modelo se aprecia que los costes de transportes iniciales perjudican la concentracién
de la actividad econdmica, sin embargo, cuando estos costes disminuyen, las empresas
reaccionan concentrandose en la region que permita conseguir economias de escala tanto
en los constes de transporte, como en la actividad productiva. Debido al aumento que
sufren los costes de transporte, que se deben principalmente la distancia a la que se
encuentren, las empresas van a tender a localizarse en aquellas regiones donde exista una
demanda elevada o donde la oferta de inputs se ajuste mas a sus exigencias, ademas, esta
localizacion también va a ser escogida por otros productores con el fin de aprovechar sus
ventajas de reducir costes (Krugman, 1991c). Si a lo largo del tiempo los costes de
transporte continuasen disminuyendo, el propio modelo nos indicara que la necesidad de
localizarse cerca de los mercados tiende a desaparecer y, por ende, la produccién tiende
a dispersarse.

Hay que tener en cuenta que no todos los costes de transporte sufren determinadas
alteraciones con el paso del tiempo, por tanto, la relacion positiva entre demanda y
produccion presume que en las regiones donde se inicid la actividad productiva van a
atraer empresas industriales, por este motivo, van a tener un nivel de crecimiento mas

elevado al resto de las regiones, las cuales van a tener unas condiciones mas negativas.
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Se debe a los accidentes histéricos, como bien se ha sefialado anteriormente, o también a
los factores aleatorios.

Cabe recordar que en el modelo se supone que ambas regiones parten de la misma
situacion inicial, tanto a nivel de recursos, como a nivel tecnoldgico, sin embargo, la
aglomeracion industrial se puede desarrollar de manera enddgena en una de las dos
regiones cuando el antecedente histdrico se considera importante, es decir, si la historia
se considerase importante, la aglomeracion industrial puede desarrollarse endégenamente
en una sola region. El desarrollo endogeno se debe a las ventajas que le proporciona la
historia a esa determinada regidn, ya que las pequefias diferencias que se puedan
encontrar en el pasado histérico de la regién pueden jugar un papel fundamental y, por
tanto, pueden desembocar en una estructura de centro-periferia. El equilibrio que se
obtiene al final (hay que recordar que no es el equilibrio Unico), se presenta como
inestable y, por ende, puede radicar en la distribucion de la actividad en las dos regiones
de una manera equitativa, pero también en el caso opuesto, la concentracién de la
actividad en una determinada regién, excluyendo a la otra de la concentracion de la

actividad industrial.
3.4.5 Los modelos clésicos frente a la nueva geografia econémica

Una vez desarrollado el contenido tanto de los modelos clasicos, como el de la NGE se
hablara de las diferencias entre ambos. Se hablara de las diferencias entre los modelos de
la década de los 90, ya que es el punto de partida de la discusion y el punto de referencia

de las sucesivas modificaciones que se haran a lo largo de los afios.

En un principio, las nuevas aportaciones parecen que son desarrollos de los autores
clasicos que hacen que la teoria de localizacion sea mucho mas rigurosa, ya que se
incorpora el instrumental analitico, el cual ha llegado de la mano de la organizacién
industrial entre otras areas de conocimiento. (Baldwin, 1994). Krugman(1998) admite
que los nuevos modelos que han surgido han planteado nuevas cuestiones a los modelos
clasicos de la teoria de localizacion, sin embargo, a causa de la poca evidencia empirica
que se ha desarrollado hasta el momento apenas presentan respuestas a estas cuestiones.
Esta falta de evidencia empirica se debe principalmente a las complicaciones técnicas que
presentan los modelos, El autor también afirma la necesidad de aumentar esta evidencia

cuantitativa y empirica con el fin de poder mantener los supuestos que se han introducido
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en los modelos tedricos. Las aportaciones empiricas son en gran parte relativas en lo que
respecta a los procesos de integracion econémica que inciden en la concentracion de la
actividad econdmica y también, a los cambios de la estructura productiva. Remitiéndome

a lo anterior, estas aportaciones son escasas.

Una vez que se han conocido los supuestos de los modelos clésicos y descrito los
fundamentos en los que se sustenta la NGE, se puede hacer una pequefia diferencia entre
ambas aproximaciones. Para hacer esta diferenciacion tomaré una representacion
esquematica de ambas aproximaciones, en las que se mostraran las existentes entre ambas
teorias. De Lucio (1997) hace una distincion de forma esquematica de ambas
aproximaciones. El autor afirma que no se debe de interpretar de forma estricta
innecesariamente, ya que la separar las diferentes aproximaciones de manera drastica

presenta ciertas dificultades.

Cuadro 3.2 Evolucion de la geografia econdémica

Aproximaciones Clasicas Nuevo Geografia Econdmica
Relaciones empiricas y geométricas Modelizacién econdmica
Equilibrio parcial Equilibrio general
Rendimientos constantes Rendimientos crecientes
Competencia perfecta Competencia monopolistica
Autarquia Integracién econdmica

Localizacién determinada de los recursos ~ Movilidad de los factores productivos

Homogeneidad de recursos y productos Diferenciacion de recursos y productos
Divisibilidad de fas actividades Ausencia de divisibilidad

Fuerzas exdgenas de concentracion Fuerzas enddgenas de concentracion
Fuerzas de primer orden (First Nature) Fuerzas de segundo orden (Second Nature)
Estéatica Evolucionista y dependiente

Fuente: de Lucio (1997)

De Lucio (1997) los trabajos desarrollados los cuales contemplan las externalidades, los
procesos de concentracion que se dan con el paso del tiempo vy, por Gltimo, la existencia
de equilibrios multiples en el modelo se debe a las nuevas aportaciones tedricas, las cuales

aportan supuestos novedosos, como es el caso de la competencia imperfecta y, también,
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el uso de mejores instrumentos analiticos tanto para mejorar las técnicas numéricas, como
las econométricas. Los resultados que se obtienen se pueden sintetizar en los puntos

siguientes:

e La distribucion en el espacio de la actividad econémica no se debe a un Unico
factor determinante, sino a varios. Hay que destacar la importancia del pasado
histérico de la region, las economias de escala y la existencia de fuerzas
centripetas y centrifugas.

e Los modelos que se han desarrollado son inestables, debido a que pequefias
variaciones en sus parametros puede provocar significativas modificaciones en
los resultados.

e Tras la evidencia empirica, aungque no sea muy extensa, se puede comprobar que
la politica econdmica es capaz de intervenir en los procesos de aglomeracion, por
un lado, incentivando a la aglomeracién de la actividad econdémica en regiones
que presenten una concentracién pobre con modificaciones en elementos que
alteren directamente la actividad econémica, como también el caso contrario,

corregir los efectos negativos que presentan las aglomeraciones excesivas.

35 LASUNIDADES DE AREA MODIFICABLE O EL MAUP

El MAUP presenta dos tipos de componentes distintos, sin embargo, estan relacionados
entre si. EI primer componente que presenta es la escala utilizada, dependiendo de la
escala que se utilice en el proceso, los resultados obtenidos de este pueden variar
dependiendo de las diferentes unidades de agregacidn espacial, es decir, los resultados no
van a ser los mismos si comparas una escala mas grande con otra mas pequefia; un
ejemplo seria si en vez de utilizar datos de municipios en el presente trabajo se hubiesen
utilizado datos de provincias, los resultados cambiarian de forma significativa. El
segundo componente es la agregacion, dependiendo del nivel de agregacion que se utilice,
los resultados también van a variar, si se utilizan formalizaciones diversas, es decir, si no
hay una sola alternativa de agregacién para una determinada zona los resultados variaran.

Estos dos componentes se pueden considerar los problemas del MAUP (Openshaw, 1984).

La inferencia ecoldgica aparece cuando se deducen las conductas individuales a partir de

niveles agregados de informacion (Freedman, 2001). Anselin (1988) afirma que la falacia
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ecoldgica (como se conoce en sociologia), aparece cuando se espera que las relaciones
que se observan en los grupos se mantengan también a nivel individual, es decir, que las
relaciones grupales se conviertan en individuales. Si un grupo no presenta heterogeneidad
la falacia ecologica no se presentaria como un problema, no obstante, en la mayoria de

las ocasiones los grupos son heterogéneos y no homogéneos (Openshaw, 1984).

El problema de la falacia ecoldgica se puede encontrar en articulos como el de Duque,
Artis y Ramos (2006), se muestra el efecto que tiene la falacia ecologica con los datos del
desempleo de Esparia, el objetivo de los autores fue poner en evidencia la agregacion

espacial normativa, la cual conducia a distorsiones en los indices a causa del MAUP.
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4. METODOLOGIA

41  MERCADOS LOCALES DE TRABAJO

Los SLT nacen con el fin de simplificar la identificacion de los distritos industriales con
areas productivas especializadas, uno de los primeros trabajos tiene que ver con el Istituto
Nazionale di Statistica (ISTAT) en 1997 y con Sforzi y Lorenzini (2002). El problema
viene cuando se intenta identificar esas areas de forma empirica, esto es consecuencia de
que tanto la estructura social como la estructura productiva actian comdnmente de igual

forma y no se pueden individualizar.

Las delimitaciones regionales que marca la administracion tienen una gran envergadura
para intentar unificarlos bajo un mismo nombre o definicion, también puede sobrepasar
los limites regionales establecidos. Las areas que se desean delimitar a veces invaden
varios municipios, por lo que también se descartaria el uso de los municipios como
criterio de medida de esas areas. Estos problemas a la hora de elegir una delimitacion para
las determinadas areas que se van a utilizar se resolvié con la introduccion de los
mercados locales de trabajo (Boix y Galletto, 2005). Estos mercados locales de trabajo,
se formaron a partir de la distancia que recorre una persona de su vivienda a su trabajo,
es decir, se tiene en cuenta la movilidad residencia-trabajo de los habitantes, ambas
variables marcan un limite donde se recogera la mayor parte de la poblacion y se crearan
los sistemas locales de trabajo (Boix y Galletto, 2005). Por tanto, se tiene en cuenta a las
personas y a las empresas a la hora de constituir una de esas areas geogréaficas y, por ende,
la condicidn de la creacion de las areas geograficas contenidas por los Sistemas Locales
de Trabajo (SLT) estaria superada.

Los SLT son la base principal de los distritos industriales, su delimitacion se realiza a
partir de un algoritmo que se puede dividir en cinco etapas, cuatro de ellas son
consideradas principales y una de ellas de calibrado. Se parte de un algoritmo que tienen
las areas a nivel municipal, posteriormente se utilizan datos del nivel de empleo en ese
municipio, de la poblacién ocupada total y para finalizar con los algoritmos principales,
se tiene en cuenta el desplazamiento que realizan los individuos desde su residencia hasta
su trabajo (ISTAT 1997), a partir de esos datos se forman los sistemas locales de trabajo
(Boix y Galletto, 2005).
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El mapa que delimita los SLT que vamos a utilizar (Figura 4.1) a diferencia del de Boix
y Galletto (2005), no tendré en cuenta los mercados locales de trabajo que se compongan

exclusivamente de municipios del Pais VVasco o Navarra y presentara la siguiente forma.

Figura 4.1 Areas de los sistemas locales de trabajo

5

Fuente: Elaboracion propia a partir de los SLT de Boix y Galletto 2005

En este TFG se van a dividir los sistemas locales de trabajo antes mencionados siguiente
el criterio de Rubiera (2012) en funcién de la poblacion de cada STL, a diferencia de su

division, en este trabajo no se tendra en cuenta la distancia de unos lugares a otros.
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Cuadro 4.1 Clasificacion de los sistemas locales de trabajo en funcion de su
poblacion

Descripcion Clasificacion

Area Metropolitana de mas de 2.500.000 habitantes AM1

Area Metropolitana de mas de 500.000 habitantes y menos de 2.500.000

habitantes AM2
Area Urbana de mas de 100.000 habitantes y menos de 500.000 AUL
habitantes

Area Urbana de méas de 50.000 habitantes y menos de 100.000 AU2
habitantes

Areas Rurales de menos de 50.000 habitantes AR

Fuente: Rubiera (2012)

Figura 4.2 Division de los SLT segun su clasificacion

lowy A B

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del INE
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En esta Figura 4.2 se puede apreciar como se reparten los distintos mercados locales de
trabajo segun la clasificacion anteriormente realizada Cuadro 4.1 en todo el territorio
espafol. Se aprecia como hay una predominancia del SLT denominado como AR con el
resto de los sistemas, por lo que se puede llegar a la conclusion de que la mayor parte
del territorio espariol tiene mercados locales de trabajo que poseen menos de 50.000

habitantes.

42 MODELO CICCONE

Para el desarrollo de nuestro modelo se tomara como precedente el modelo que

desarrollo Ciccone en 2002 ajustandolo a nuestro caso.

Ciccone (2002) estima los efectos de la aglomeracién a partir de los datos regionales,
desarrolla un modelo que tiene en cuenta los aspectos que afectan a las empresas como
las externalidades y la densidad de la actividad econémica. Los casos empiricos afirman
que las externalidades espaciales se forman a partir de la densidad de produccion de una
determinada regién (Ciccone y Hall, 1996). Ciccone (2002) parte de esta funcion de

produccion en un km? de region s y pais c:

q = Qscf (nH, k; Qs¢, Agc) 1)

q es el producto producido por km? de tierra, n es el nimero de trabajadores por km? H
es el nivel medio del capital humano por km?, k es el capital fisico utilizado por km?, 2,
es un indice de la Productividad Total de los Factores (PTF) en laregion, y Q. Y A, Son
la produccion total y la superficie total de la region respectivamente, ambas variables se
utilizaran para determinar las externalidades espaciales. Los trabajos empiricos llegan a
la conclusion de que las externalidades espaciales se causan por la densidad de
produccién (Q./As.), se debe a que la densidad de produccion se asocia al trabajo fisico
(Ciccone y Hall, 1996).

Para la obtencion de una ecuacion que sirva para el &mbito regional se debe suponer que
tanto trabajo como capital se distribuyen idénticamente en cada una de las regiones, por

tanto, se determina una funcién de produccion.
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1-p) (1-1)/2)

Qse = Ascq = Asefloe((NocHse/Ase)P (fl—) ) (Q—) @

Donde 0 < a < 1 son los rendimientos de trabajo y capital en un km?, 0 < B < 1 que
representa un parametro de distribucion, (A — 1)/A es una constante que representa la
elasticidad del producto por km? respecto a la densidad de produccion de una region,
N, es el empleo total de la region, H,, es el nivel medio del capital humano de la region

y K, es el capital fisico total que se utiliza en la region.

Tras el desarrollo de la funcién (Cicccone, 2002) aislando la productividad media y

pasando la funcion a logaritmos se llega a funcion final:

logQs. — logNs. = CountryCountry/RegionalDummies
+wp—(longcn - logAscn) + H(ZOQNSC - logAsc)

Ec

+ 5€CF€SC + uSC (3)

e=1

Qsen ¥ Asen SON la produccion total (que es el Valor Afadido Bruto) a nivel regional y la
superficie total en un determinado momento del tiempo en una regién, 8 mide la relacion
porcentual de la productividad en trabajo ante una variacién en la densidad del empleo en
términos unitarios, es decir, mide la elasticidad de la productividad del trabajo con
respecto a la densidad del empleo, Ec es el nivel de educacién de la region, &,. es el
efecto que tiene el nivel de educacion sobre la productividad de la region, E,,. denota la
fraccion trabajadores con un determinado nivel de educacion en una region de un pais,
u,. Son variables exdgenas que tienen en cuenta la productividad total de la region y por
ultimo, Country/RegionalDummies son las variables dummy que se van a controlar

la PTF y la renta del capital.
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S. MODELO BASICO

Partiendo de la ecuacién de Ciccone (2002) se llevara a cabo un desarrollo de la ecuacion

para aplicarla a este TFG.

La funcion para la renta per cépita de un municipio presenta la siguiente ecuacion:

Y = f(Clasificacion SLT) (1)

Nuestra funcion dependera de las variables explicativas o variables exdgenas, la
clasificacion de los distintos sistemas locales de trabajo (AM1, AM2, AU1, AU2 Y AR).
Y representara la renta per capita de un municipio, en su ecuacién economeétrica se puede

ver de la siguiente manera:

Y=0o+Pix+u (2)

Los parametros que describiran el signo y la magnitud de la influencia de las variables
corresponderan a S, y ,, mientras que u representa la perturbacion aleatoria, donde se
recogen los distintos factores de las variables explicativas que influyen en la renta per

capita. Posteriormente se pondra en logaritmos la variable explicada o enddgena (Y).

log(Y;) = Clasificacion SLT + u; 3)

Lo Unico que cambia en esta funcion (3) con respecto a la anterior (2) es que la variable
endogena se va a explicar en términos porcentuales y no en términos unitarios como las

variables exdgenas, se afiade el subindice i que nos indica cada mercado local de trabajo.

log(Y;) = Country/Regional Dummies
+0(log(D;)) + ad;. + u; 4)

D; mide la densidad total del SLT, para medir la elasticidad de la RPC respecto a la
densidad se utiliza 8 que mide el cambio porcentual en la RPC ante la variacion
porcentual de la densidad de un determinado SLT, &, es el porcentaje de personas con

estudios universitarios o superiores y o que representa el cambio porcentual en la renta
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ante una variacién del porcentaje de personas con estudios universitarios o superiores, €s
decir, el efecto del porcentaje de personas con estudios universitarios o superiores en la
renta per capita de mercado de trabajo i.
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6. BASE DE DATOS

Los datos que se han utilizado para este Trabajo Fin de Grado (TFG), se han obtenido de
diversas fuentes, entre las que se encuentran el Instituto Nacional de Estadistica (INE),
de la Agencia Tributaria y, por ultimo, del Ministerio de Hacienda y Administraciones

Publicas.

La fuente de datos del INE se ha utilizado porque es una de las mejores fuentes en las
cuales se puede encontrar los datos que se van a utilizar en el presente trabajo, son datos
fiables y que estan bajo la supervision de la institucion. Los datos que pertenecen a este
instituto son los referidos a la variable de poblacién, los cuales datan del 1 de enero del
2018, los datos de esta variable han sido obtenidos en esa fecha porque son con los que
la Agencia Tributaria trabaja para realizacion de la declaracién del afio 2017. Los datos
de la poblacién con estudios universitarios o superiores se han obtenido del censo del
2011, se ha elegido el censo del 2011 porque es el censo mas actualizado donde se pueden
encontrar el nimero de estudiantes con un nivel mayor al universitario separado por

municipios, estos datos también han sido obtenidos del INE.

De la Agencia Tributaria, se han obtenido los datos de la renta, los cuales proceden de las
declaraciones de la renta de las personas. Estos datos han sido separados por la entidad
antes mencionada de forma regional, es decir, se han separado por municipios con un
nimero minimo de habitantes de 1000. Los datos de los municipios inferiores a ese
numero de habitantes se han calculado gracias a las “agrupaciones pequefias de
municipios” donde se recoge la renta media de los municipios inferiores a 1000 habitantes,
los datos proceden del afio 2017. Esta base de datos se ha elegido porque es la mas actual
gue podemos encontrar y no hay otra base de datos mas reciente al afio anteriormente
mencionado, también se ha escogido esta fuente porque es la institucion encargada de
recoger los datos de las declaraciones de la renta de las Comunidades Auténomas que

presentan un régimen fiscal general.

De la base de datos del Ministerio de Hacienda y Administraciones Publicas se han
obtenido los datos de los municipios de Esparia del afio 2019, es la ultima base de datos
actualizada de la cual se pueden obtener los nombres de los municipios nacionales,

también se ha obtenido la superficie de municipios espafioles. Se ha elegido esta
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institucidn, entre otras cosas, porque se encarga de las estadisticas de las entidades locales,
asi como su registro, se encarga de los datos oficiales de superficie municipal.

A lo largo de este TFG se trabajara principalmente con el afio 2017, con los municipios
existentes en dicho afio, con niumero de habitantes, con el nivel de renta, entre otras

variables, siempre y cuando sea posible.

Se trabajara con los municipios existentes en dicho afio, como se ha mencionado
anteriormente, a excepcion de los municipios que estén integrados en las Comunidades
Auténomas de Navarra y del Pais Vasco. La exclusion de estos municipios se debe a que
ambas provincias presentan un régimen fiscal distinto al resto de las Comunidades
Autonomas (CCAA). Estas CCAA poseen un régimen fiscal foral, del cual no se pueden
obtener los datos a partir de la Agencia Tributaria ya que no le compete a dicha institucion,

sin embargo, si disponemos de los datos de las Ciudades Auténomas de Ceuta y Melilla.

Cabe destacar que el nimero de municipios de los tres afios anteriormente mencionados
no cambia de forma significativa o relevante. En 2011 se presenta un total de 8116
municipios, en 2017 el total de municipios es de 8124 y en 2019 se observa un total de
8131 municipios en Espafia. En el recuento total del nimero de municipios se tienen

cuenta los municipios que pertenecen a las CCAA del Pais Vasco y Navarra.

Este trabajo constara de una base de datos con un total de 7596 municipios, en este
recuento, a diferencia del anterior, ya se han excluido los municipios que pertenecen a las
CCAA de Navarra y del Pais VVasco. Con los datos antes mencionados se ha calculado la
densidad, larentatotal y el porcentaje de personas con estudios universitarios o superiores
de cada uno de los municipios, por otra parte, también se ha asignado a cada municipio
el nombre de la provincia a la que pertenece para tener un mayor control sobre estos y el

codigo postal.

Si nos fijamos en la variable de la renta per capita de algunos de los municipios que
pertenecen a una misma provincia, se puede observar una gran variacion de la renta, sobre
todo si comparamos un municipio que estd mas cerca de la capital de provincia con otro
gue esta mas alejado o en los limites de la provincia. Si observamos en municipio de
Pozuelo de Alarcén que pertenece a la Comunidad de Madrid, por ejemplo, presenta una
poblacion total de 86.172 personas con una renta media de 72.899 € y lo comparamos

con un municipio de menos habitantes como es Tres Cantos que tiene una poblacion de
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46.750 de habitantes, este Unicamente presenta una renta media de 41.423 €, se observa
como si se reduce casi a la mitad el nimero de habitantes, la renta que presenta dicho

municipio se reduce de manera simultanea.

Posteriormente, se seguira el sistema de separacion de Boix y Galletto en 2005. El sistema
de separacion de los autores consiste en la division del territorio de Espafia en
determinados sistemas locales de trabajo (SLT) o mercados locales de trabajo. Se han
agrupado los municipios en estos sistemas siguiendo su modelo, donde se han obtenido
las variables de la renta per cépita, la renta total, la poblacion total, el area total, la
densidad total, el nimero de estudiantes junto con el porcentaje de personas que poseen
estudios universitarios o superiores de cada uno de los SLT.

Hay que destacar un par de aspectos importantes en lo concierne a la separacion de los
mercados locales de trabajo. El primero, es que no se tienen en cuenta los SLT que
pertenecen exclusivamente a municipios de Navarra o el Pais Vasco, ya sea de una
Comunidad Autonoma o de ambas, es decir, esos SLT no seran representados ni
analizados en el presente trabajo. En cuanto al segundo aspecto, tiene que ver con los
municipios de las CCAA excluidas previamente, dichos municipios no se van a tener en
cuenta a la hora de la formacion de los mercados locales de trabajo, es decir, si un SLT
tiene municipios de Navarra y de otra Comunidad Auténoma (que no pertenezca al Pais
Vasco) solo se tendran en cuenta los municipios de la otra Comunidad Auténoma para la

constitucion de ese SLT.

Después de este proceso se obtendria un total de 783 sistemas locales de trabajo en lugar
de las 806 que presentan Boix y Galletto (2005).

El sistema de separacidn se ha escogido porque es el que mejor va a representar nuestro
estudio, sin embargo, no es el Unico. Hay otro método de separacién en distintas areas
geograficas como, por ejemplo, las unidades de area modificable o MAUP, pero presenta

varios inconvenientes como se han visto anteriormente.

6.1 FUENTES DE DATOS

En este apartado se hara un breve resumen de las fuentes de datos que se han utilizado

para la elaboracion de este TFG, con el fin indicar la procedencia de los datos, las
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unidades en las que se va a medir y una breve descripcion de las variables, le acompafiara

un analisis estadistico descriptivo de las variables mas importantes.

La variable poblacidn tiene en cuenta el niUmero de habitantes de la regidn, se medira en
unidades y ha sido obtenida a través de la fuente de datos del INE, los datos han sido
obtenidos del afio 2017.

La variable densidad tiene en cuenta el nimero de personas por km? de una region
determinada, la unidad de medida sera personas/km?, los datos se han calculado del afio
2019.

La variable superficie recoge el area total de la region, se mide en km? los datos han sido
obtenidos a través del Ministerio de Hacienda y Administraciones Publicas, los datos

proceden del afio 2019.

La variable de estudiantes recoge el porcentaje de personas que tienen un nivel de estudios
igual o superior al universitario de una determinada region, se han obtenido del censo del
2011 del INE, los datos proceden del afio 2011.

La variable de renta per capita representa las unidades monetarias de cada persona en un
determinado municipio, la unidad de medida sera en euros (€), los datos se han obtenido

de la Agencia Tributaria y corresponde con el afio 2017.

La variable de municipio recoge el nombre de la regién donde se concentra un
determinado numero de persona, la unidad de medida sera el nombre, los datos pertenecen
al afio 2019.

A continuacion, se llevara a cabo un andlisis de los estadisticos descriptivos, se utilizaran
las variables referidas a la renta per capita (RPC), a la densidad total y al porcentaje de
personas con un nivel de estudios igual o mayor al universitario (% Estudiantes) de los
SLT.
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Cuadro 6.1 Estadisticos descriptivos de los SLT

Estadisticos RPC %Estudiantes Densidad
Media 19.829,68 € 9,59% 125/km?
Error tipico 135,21 € 0,13% 13/km?
Mediana 19.056,76 € 8,91% 39/km?
Méaximo 34.946,84 € 23% 6066/km?
Minimo 12.778,00 € 3% 2/km?
Desviacion estandar 3.781,09 € 3,59% 359/km?
Varianza de lamuestra 14.296.676,4 € 0,13% 128532/km?

Fuente: Elaboracion propia

La media de la RPC de los municipios espafioles arroja un valor cercano a los 20.000 €
con un error de 135,21 €, un error muy poco significativo, proximo al 0%. En el caso del
porcentaje de personas con un nivel de estudios de tercer grado o superior es cercano al
10% una tasa un poco baja, solo 1 persona de cada 10 tiene un nivel igual o superior al
universitario, esta variable presenta un error de 0,13%, también es un error poco
significativo. Por tltimo, en cuanto a la densidad, arroja un valor medio de 125/km? por
municipio con un error de 13/km?, un error de poco mas del 10%, en este caso el error se

puede considerar significativo.
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7. RESULTADOS

Los datos obtenidos de los municipios se agruparan en los SLT para evitar las enormes
desigualdades que presentan. Primero realizaremos unos analisis de forma individual, es
decir, que cada SLT represente una variable para posteriormente hacer analisis de estos

de forma conjunta, bajo los criterios que se han sefialado anteriormente.

7.1  RESULTADOS DE LA RENTA PER CAPITA Y LA DENSIDAD EN LOS
DISTITNOS SISTEMAS LOCALES DE TRABAJO

En este apartado del TFG se abordara el tema de la distribucién de la renta per capita y
de la densidad que presentan los SLT de Espafa, se empezara por ilustrar la renta per

capita de los mercados locales de trabajo.

Figura 7.1 Distribucién de la renta en los distintos SLT

"'l

1

I 12.778€-17.69 €

' I 17.716 € - 21.057 €
B 21122€-25.121€
) ‘ W 5.2226-34947 €
of
Fuente: Elaboracion propia a partir de los datos de la Agencia Tributaria

Como se puede apreciar a simple vista en el mapa (Figura 7.1) los mercados donde se
posee una mayor renta per capita son zonas como Madrid, Barcelona, Valencia, Sevilla,

Islas Baleares entre otras. Por lo general se puede apreciar que hay mas renta en las
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capitales de las Comunicadas Autdnomas Yy sus alrededores, a excepcion de Catalufia,
Madrid, Valencia y las Islas Baleares, donde se concentra un mayor nimero de SLT que

estan en los rangos superiores.

Figura 7.2 Mapa densidad de los SLT

[ 0-183,15Km2

@ [ 187,41 Km2 - 539,39 km2
B 548,57 Km2 - 1.768,37 Km2
) ' [l 2.520,31Km2 - 4.152,94 Km2
f

Fuente: Elaboracion propia

Si se comparan la renta per cépita de la Figura 7.1con la densidad de los sistemas locales
de trabajo de la Figura 7.2, se llega a la conclusién de que hay una mayor renta per capita

en los mercados locales de trabajo donde hay una mayor densidad total de estos.

Se puede apreciar en el caso de Madrid, Valencia o Barcelona, los cuales presentan una
densidad mayor a 648 personas por kilémetro cuadrado. La divisién se ha realizado en
intervalos naturales, al igual que en el caso anterior. Se puede llegar a la conclusién a
simple vista de que la densidad total y la renta per capita de los mercados locales de

trabajo estan relacionados de forma positiva entre si.

Para contrastar la informacion visual se llevara a cabo una regresion lineal con el fin de
averiguar si la informacion visual que nos ofrecen ambas figuras (Figura 7.1, Figura 7.2)
se corresponde con la informacion analitica de estas dos variables, también se realizara
la regresion lineal con el fin de averiguar si la relacion existente entre ambas variables es

positiva 0 negativa y su nivel de significacion.

40



Trabajo Fin de Grado Samuel Martinez Celadilla

Cuadro 7.1 Regresion Lineal entre renta per capita y densidad de los SLT
Im(formula = log(RPC) ~ log(DT))

Residuos:
Min 1Q Media 3Q Max
-0.428 -0.118 -0.017 0.111 0.491
Coeficientes

Estimacion  Error estandar T-Valor Pr>(|t])
Intercepto 9.637 0.017 556.88 <2e-16 ***
log(DT) 0.064 0.004 14.78 <2e-16 ***

Codigos de significacion: 0 “***° 0.001 “*** 0.01 “** 0.05 <. 0.1 1
Residuos del error estandar: 0.162 con 780 grados de libertad
Multiplos del R?: 0.219 R? ajustado: 0.218
P-Valor: < 2.2e-16

Fuente: Elaboracion propia

Como se observa en la regresion lineal (Cuadro 7.1) se ha obtenido un resultado donde
se puede afirmar que si, que hay relacion entre la renta per capita y la densidad total de

los mercados locales de trabajo y que dicha relacidn es positiva.

Se ve que con un nivel de significacion muy cercano al 0% se obtiene un resultado de la
densidad igual a 0.064. Por tanto, se puede afirmar que la renta per capita de un municipio
aumenta si aumentase su densidad y desciende si la densidad total disminuyera en un
mercado local de trabajo. La cuantia en la que va a variar la renta es en 0.064 puntos
porcentuales al aumentar un punto porcentual la densidad total y, en el caso contrario, la
renta per capita descenderia en los mismos puntos porcentuales si descendiese un punto

porcentual la densidad total.

7.2 RESULTADO SEGUN LA DISTRIBUCION DE LOS SISTEMAS
LOCALES DE TRABAJO

En cuanto a los SLT se ilustrara a modo representativo un cuadro con la distribucién de
éstos, junto con los cinco municipios que mas habitantes presentan y el nimero de SLT
que faltan, el nimero de municipios que posee un SLT, la renta per capita que tiene en

funcién de su clasificacion y el porcentaje de poblacion que representa.
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Cuadro 7.2 Distribucién de los SLT

: Porcentaje
) Nombre del Area N°de
Variable ) o RPC sobre la
Econdmica Municipios B
poblacion total
AM1 >
Madrid 151
2.500.000 33.871,86 € 22%
] Barcelona 51
habitantes
Valencia 52
2.500.000 Sevilla 39
habitantes > AM2  Zaragoza 94
22.985,95 € 18%
> 500.000 Sabadell 17
habitantes Malaga 20
4SLT 98
Vigo 20
500.000 Alicante/Alacant 7
habitantes > AU1  Corufia (A) 15
] 21.769,08 € 32%
> 100.000 Valladolid 88
habitantes Cordoba 11
63 SLT 1835
Tias 3
100.000 Figueres 52
habitantes > AU2 Zamora 88
o 20.429,35 € 8%
> 50.000 Torrevieja 3
habitantes Lorca 1
45 SLT 635
Antequera 4
Moron de la 5
Frontera
AR < 50.000 )
] Calvia 1 19.502,85 € 20%
habitantes
Aranda de Duero 70
Tortosa 8
648 SLT 4200
Total 783 7568 15.506.809,43 € 43.702.677

Fuente: Elaboracion propia
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A continuacidn, se visualizara como es el promedio de la renta per cépita en funcion de

la clasificacion de los Sistemas Locales de Trabajo.

Grafico 7.1 Promedio de la renta per capita segun la clasificacion de los SLT

PROMEDIO RPC

€35.000,00 €33.871,86
€33.000,00
€31.000,00
€29.000,00
€27.000,00
€25.000,00
€23.000,00
€21.000,00

€22.985,95

€21.769,08

€20.429,35
€19.502,85

€19.000,00
€17.000,00

€15.000,00
AM1 AM?2 AUl AU2 AR

Fuente: Elaboracion propia

Se puede apreciar como en la clasificacion AM1, que se corresponde con las areas
metropolitanas de mas de 2.5000.000 habitantes tiene una renta per cépita superior al
resto de las clasificaciones y si observamos el nimero de municipios en el cuadro anterior
(Cuadro 7.2) vemos como es la clasificaciobn que presenta un nimero menor de
municipios y, que posee una mayor renta per capita que el resto de las clasificaciones. En
las siguientes clasificaciones de los SLT (AM2, AU1, AU2, AR) se puede observar como
la renta per cépita es menor que en la clasificacion anterior. El nimero de municipios y
la renta per cépita presentan una relacion negativa. Segun la tabla, tener mas municipios
dentro de una de las clasificaciones de los SLT significa tener una menor RPC y de
manera viceversa, excepto la clasificacion AU2, la cual tiene menos municipios y menos
renta. Si nos fijamos en el porcentaje de la poblacion total que esta en la distribucion de
los SLT, tambien se observa que AM1 tiene méas poblacion que el resto, salvo AU1, que

tiene un 10% de poblacién mas que AM1.

La relacion negativa entre la renta per capita y el nimero de municipios no es algo
aleatorio; la heterogénea distribucion de la poblacion causa que un menor nimero de
personas se localicen en distintas regiones, las denominadas como AR, las cuales tienen

una serie de caracteristicas en comin como la localizacién alejada de las actividades
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econodmicas o la dedicacion al sector primario. Esta clasificacion de AR presenta una
menor renta, mientras que en el caso contrario se encuentra los AM1, donde hay una
acumulacién notoria del nimero de personas en estos SLT y que sin embargo tienen un
mayor nivel de renta, las caracteristicas que presentan son que la poblacién esta cerca de

las actividades econdmicas y trabajan en el sector secundario o terciario.

Las excepciones de la clasificacion AU2 se pueden deber a diversas razones. En una
primera instancia y sin entrar a analizar el problema, podemos pensar que el nimero de
mercados locales de trabajo que estdn comprendido entre los 100.000 habitantes y los
50.000 estan desapareciendo, puede ser porque retinen una mayor poblacién para pasar a
formar parte de los AUL o la poblacion estd en descenso y esos mercados locales de

trabajo pasan a ser parte de los denominados AR.

Cuadro 7.3 Relacién del modelo lineal de la RPC vy la clasificacion de los SLT

Im(formula = log(RPC) ~ DIS, data = LLM)

Residuos:
Min 1Q Media 3Q Max
-0.381 -0.111 -0.012 0.096 0.563
Coeficientes

Estimacién Error estandar T-Valor Pr>(|t])
Intercepto 10.430 0.111 93.837 < 2e-16 ***
DISAM2 -0.251 0.123 -2.044 0.041 *
DISAR -0.593 0.111 -5.327 1.31e-07 ***
DISAU1 -0.327 0.113 -2.895 0.004 **
DISAU2 -0.402 0.113 -3.542 0.00042 ***

Codigos de significacion: 0 “***° 0.001 “*** 0.01 “** 0.05 *.” 0.1 *’ 1
Residuos del error estandar: 0.157 con 777 grados de libertad
Mdltiplos del R%: 0.270 R? ajustado: 0.267
P-Valor: < 2.2e-16

Fuente: Elaboracion propia

Como se puede observar en el Cuadro 7.3 se llega a la conclusion de que si hay realmente
una relacién entre la RPC vy la clasificacion de los sistemas locales de trabajo, en mayor
0 menor medida. El “intercepto” en este caso es el SLT denominado como AM1 y que va

a ser el referente del resto de las clasificaciones de los SLT, presenta un nivel de
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significancia cercana al 0% y presenta un valor de 10,43. EI AR y el AU2 obtienen
también un nivel de significancia cercano al 0%, mientras que el AU1 tiene un nivel de
significancia cercano al 0,1% y el AM2 un nivel de significancia cercano al 1%. La
relacion de la clasificacion de los mercados locales de trabajo con la renta per capita no
depende del signo que arroje la “estimacion” del Cuadro 7.3, y por ende, no va a indicar
que la relacién sea positiva o negativa. En este caso la relacion positiva o incremento se
dara en las circunstancias en el que intercepto > clasificacion de los SLT (AM2, AR, AU1,
AU2), una relacion negativa o un descenso en el caso contrario, intercepto< clasificacion
de los SLT. Para saber la cuantia en la que aumenta o disminuye seria (Intercepto +

Clasificacion).

Graéfico 7.2 Relacién entre el promedio de RPC y el promedio de la densidad

dependiendo de la clasificacion de los SLT

RPC/DENSIDAD

€33.871,86
€22.985,95
€21.769,08 €20.429,35
o €19.502,85
‘H
—0
2548,05
675,47 320,12 491,98 61,65
AM1 AM2 AU1 AU2 AR
«=@=—PROMEDIO RPC PROMEDIO DENSIDAD

Fuente: Elaboracion propia

Si se observa el promedio de la RPC y el promedio de la densidad del Grafico 7.2, se
puede apreciar como la clasificacion AM1 se muestra superior al resto de las
clasificaciones de los SLT, esta clasificacion presenta una mayor renta per capita y
densidad mayor. En el caso de la renta, los promedios de las rentas en las distintas
clasificaciones son menores cuando el nimero total de habitantes que contenga esa
clasificacion sea menor, en el caso de la densidad de los distintos mercados locales de
trabajo prevalecera dicho criterio tambien, a excepcion de AU2 que tiene una densidad
mayor que AU1 presentando un numero de habitantes inferior a ésta. Se puede deber a
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que la inclusién de las ciudades autdnomas de Ceuta y Melilla, las cuales presentan una
densidad mayor a los mercados locales de trabajo de AU1, incluso presentan una densidad
mayor que en alguno de los mercados locales de trabajo de AM1 o mayor que en todos

los mercados locales de trabajo como se va a mostrar en el siguiente grafico.

Si se comparan ambos promedios se puede observar como presentan una tendencia
positiva, a mayor renta per capita mayor densidad de los mercados locales de trabajo,

como en el anterior cuadro (Cuadro 7.2) también hay que exceptuar la clasificacion AU2.

Gréfico 7.3 Relacion entre Renta Per Capita (RPC) y densidad total (DT) de la

clasificacion de los SLT.

10.50

10.25
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. —-— AM1

%ém.oo —— AM2

= — AR

(=]

e —— AU1
9.75 AU2
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25 5.0 75
log(DT)

Fuente: Elaboracion propia

En el Gréafico 7.3 se puede observar que hay varios mercado locales de trabajo que
pertenecen a la clasificacion de AU2 que tienen una densidad total mayor que alguno de
los mercados locales de trabajo que pertenecen a la clasificacion de AU1 son los sistemas
locales de trabajo de Benalmadena, Ceuta y Melilla ordenados ascendentemente en

funcién de su densidad total.

Se ha introducido las lineas de tendencias de las distintas clasificaciones de los mercados
locales de trabajo para comprobar la relacion que existe entre ambas variables, la renta

per cépita y la densidad total, el resultado ha sido una tendencia positiva en cada una de
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dichas clasificaciones. Cabe destacar la linea de tendencia que presenta la clasificacion
AM1, no es posible la realizacion de un célculo correcto por la escasez de SLT que estan

bajo esta clasificacion.

Cuadro 7.4 Analisis de la renta per capita de los SLT segun su densidad (DT) y el
porcentaje de poblacion con estudios universitarios o superiores (ES)
Im(formula = log(RPC) ~ log(DT) + ES)

Residuos:
Min 1Q Media 3Q Max
-0.410 -0.114 -0.018 0.109 0.494
Coeficientes

Estimacién Error estandar  T-Valor Pr>(|t])
Intercepto 9.652 0.017 556.768 < 2e-16 ***
log(DT) 0.059 0.004 13.416 < 2e-16 ***
ES 0.00000045925 0.00000009479 4.845 1.53e-06 ***

Codigos de significacion: 0 “***° 0.001 “*** 0.01 “** 0.05 *.” 0.1 <’ 1
Residuos del error estandar: 0.16 con 779 grados de libertad
Mdltiplos del R%: 0.242 R? ajustado: 0.240
P-Valor: < 2.2e-16

Fuente: Elaboracion propia

Las variables empleadas en el andlisis tienen una significancia proxima al 0%, por los
resultados que se observan, la RPC de los habitantes de un sistema local de trabajo actua
de manera directa o positiva con las otras dos variables, es decir, la RPC aumenta si
aumenta la DT o ES y desciende si desciende cualquiera de esas dos variables. Si aumenta
un punto porcentual la densidad del SLT, la renta per capita aumentaria en una cuantia
porcentual de 0.059 y si aumentase un punto porcentual la cifra de ES, la RPC aumentaria
un 0.00000045925 puntos porcentuales.
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7.3 RESULTADOS CON VARIABLES DE CONTROL

Para finalizar el analisis del estudio se van a introducir variables de control que no van a
modificar significativamente los resultados, se utilizaran estas variables de control para
evitar los posibles sesgos que pudieran surgir. Las variables de control utilizadas son las

variables de provincias.

Como se puede observar en el Cuadro 10.1, tanto la variable que representa al porcentaje
de estudiantes con nivel universitario o superior (ES) como la variable que representa a
la densidad total (log(DT)) tienen un nivel de significancia muy préximo al 0% como en
su anterior analisis (Cuadro 7.4). Para determinar a qué provincia corresponde cada
variable debemos observar Cuadro 10.3, hay que destacar que el intercepto en este caso

corresponde con “disp2” del cuadro antes mencionado.

Se puede concluir que las provincias pueden afectar o no al nivel de renta per cépita de

las personas que habitan ella.

En el Cuadro 10.2 se puede observar que hay pequefias variaciones con el cuadro anterior
(Cuadro 10.1). El intercepto en este caso correspondera con la provincia que represente
“disp2”, sin embargo, en este cuadro se puede observar como hay un mayor nimero de

provincias que presentan un nivel de significancia proximo al 0% y al 5%.

Se puede concluir que el nivel de significancia que presentan todas las provincias con el
nivel de renta de los SLT es representativo en la mayoria de los casos, puesto que la mayor

parte de las provincias tienen niveles de significancia comprendidos entre el 0% y el 5%.

Cabe recordar que la relacion entre las provincias no va a depender del signo que arroje
la “estimacion” del Cuadro 10.2, sino que la explicacion del actual cuadro seguira el
mismo proceso que en el Cuadro 7.3. En este caso la relacion positiva o incremento se
dard en las circunstancias en el que intercepto > dispx, donde x es el nimero que
representa a cada provincia (ver en el Cuadro 10.3), una relacion negativa o un descenso
en el caso contrario, intercepto < dispx. Para saber la cuantia en la que aumenta o

disminuye seria (Intercepto + dispx).
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8. CONCLUSIONES

Antes de empezar con las conclusiones me gustaria hacer hincapié en la falta de trabajos
empiricos sobre este tema y, que este trabajo es algo innovador con respecto a otros
trabajos empiricos, a pesar de la falta de ellos. Es algo innovador porque no se han
realizado estudios con datos a nivel municipal en este tipo de trabajos, por lo general se
utilizan escalas mas amplias. Por otra parte, son muy importantes en el ambito econémico
porque te ayuda a comprender de una mejor manera la situacion de la economia, tanto a
nivel municipal como nacional. Tras el desarrollo del presente trabajo sobre las
economias de aglomeracion y los efectos en la economia regional se puede llegar a una

serie de conclusiones.

Se pueden apreciar las enormes desigualdades que hay en la renta per capita de los
municipios, sobre todo si se compara el municipio que menos renta presenta con el que
mas renta tiene. El caso del municipio de Zahinos, en Badajoz, el cual presenta una renta
de 11.480 € y el municipio de Pozuelo de Alarcon, en Madrid, que tiene una renta de
72.899 €, la renta per cépita de este municipio es casi siete veces mas que el municipio
que tiene una renta inferior. Estas desigualdades también estan presentes en los

municipios de un mismo mercado local de trabajo, incluso dentro de una misma provincia.

A pesar de agrupar los municipios en los distintos SLT, las desigualdades con respecto a
la renta per cépita de éstos no desaparecen, se consigue disminuir la desigualdad a un
poco méas de la mitad. ElI SLT de Algarinejo presenta una de 12.778,00 €, el cual es la
renta mas baja y, el SLT de Madrid que tiene una RPC de 34.946,84 €, el cual tiene la
renta mas alta de todos los SLT, se aprecia como la diferencia de la renta per cépita de
los SLT del que menos renta presenta en comparacion con el que mas renta presenta ha

pasado a ser “Unicamente” casi tres veces superior.

Las desigualdades de las rentas per capita ocasionan un reparto desigual en la localizacion
de las empresas. Se utilizaran las desigualdades existentes de los municipios o mercados
locales de trabajo para instaurarse en una localizacion determinada, normalmente en los
que tengan una mayor poblacién. Es un aspecto muy negativo, ya que la consecuencia de
este proceso es la despoblacion en los SLT donde no haya fuerza econdémica, en este caso
en los denominados como “AR”, sin embargo, en los mercados locales de trabajo donde

si se encuentre esta fuerza econdmica se poblaran ain mas, en este caso los denominados

49



Trabajo Fin de Grado Samuel Martinez Celadilla

como “AML1”. Otro aspecto negativo es la concentracion de la actividad econémica en
estos pocos SLT, como es el caso del “AM1”y “AM?2”, en los cuales se concentra el 40%
de la poblacion y tienen una renta superior al resto, lo que condiciona la toma de

decisiones econdémicas a favor de estos mercados locales de trabajo.

La renta per capita de los mercados locales de trabajo depende de manera positiva o
directa de la densidad total de estos y de las personas con un nivel de estudios
universitarios o superior, por tanto, se puede afirmar que cuanto mayor nimero de
personas que se localice en un determinado SLT y mayor sea su nivel de estudios mayor

renta per capita tendré ese SLT.

La clasificacion de los SLT nos lleva a alcanzar la conclusién de que tener una mayor
poblacién afecta de manera inversa al nimero de mercados locales de trabajo que estan
bajo la misma clasificacion, salvo la clasificacion “AU2” que tiene un menor nimero de
mercados locales de trabajo que “AU1”, pero de manera positiva con la renta per capita
de los mismos. La renta per cépita y la densidad de los SLT tienen la misma pendiente
negativa a excepcion de la clasificacion “AU2”, en la cual, la densidad presenta un valor
mas elevado a la clasificacion “AU1” teniendo un rango de poblacion inferior a este

ndamero.

En politica econémica se deberia diversificar el reparto de la localizacion empresarial.
Casi la mitad de la poblacién se concentra en 11 SLT, los cuales son importantes zonas
de riesgo en el ambito econdmico, si se tuviera que paralizar la actividad econémica como
es el caso actual a causa del COVID-19. Con la paralizacion del 0.1% de los mercados
locales de trabajo se paralizaria casi la mitad de la economia espafiola, por ese motivo la

politica econdmica deberia intentar diversificar la actividad econémica en varias regiones.

Para finalizar con las conclusiones se aportaran unas pequefias opiniones personales.
Seria interesante ver el resultado de los analisis al incluir los municipios de las provincias
de Navarra y del Pais Vasco y ver si cambian de manera significativa o no los resultados.
Con respecto a la base de datos, se deberia de tener acceso a una informacién mas reciente
del nivel de estudios de las personas en un &mbito municipal, ya que la informacién que

se ha utilizado respecto a esta variable pertenece al afio 2011.
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10. ANEXOS

ANEXO1

Cuadro 10.1 Analisis de la renta per capita (RPC) de los SLT segun su densidad

(DT), del porcentaje de poblacion con estudios universitarios o superiores (ES) y

de la distribucion por provincias

Im(formula=log(RPC) ~ ES + log(DT) + disp

Residuos:
Min

-0.313
Coeficientes

Intercepto
ES
log(DT)
disp3
disp4
disp5
disp6
disp7
disp8
disp9
disp10
displl
displ2
disp13
displ4
disp15
displ6
displ7
disp18
disp19
disp21
disp22
disp23
disp24
disp25
disp26
disp27
disp28
disp29
disp30
disp32
disp33

1Q
-0.069

Estimacion

9.605
0.00000041756
0.060
-0.013
-0.016
-0.00026604298
-0.061
0.237
0.291
0.220
-0.097
-0.019
0.076
0.015
-0.090
0.024
0.022
0.283
-0.120
0.186
-0.059
0.264
-0.124
0.115
0.264
0.131
-0.026
-0.031
-0.062
-0.011
-0.010
0.136

Media
-0.007

Error estandar

0.027
0.00000008252
0.004
0.032
0.035
0.048
0.031
0.034
0.035
0.039
0.033
0.036
0.037
0.034
0.032
0.035
0.037
0.038
0.035
0.051
0.034
0.037
0.031
0.041
0.036
0.039
0.032
0.100
0.036
0.035
0.048
0.036

56

3Q
0.059

T-Valor

349.472
5.060
14.568
-0.407
-0.454
-0.006
-1.955
6.989
8.422
5.639
-2.955
-0.509
2.052
0.445
-2.817
0.693
0.597
7.532
-3.464
3.671
-1.720
7.066
-3.977
2.803
7.321
3.342
-0.803
-0.308
-1.715
-0.305
-0.205
3.763

Max
0.495

Pr>([t)

< 2e-16 ***
5.30e-07 ***
< 2e-16 ***
0.684

0.650

0.996

0.051.
6.23e-12 ***
< 2e-16 ***
2.45e-08 ***
0.003 **
0.611

0.041*

0.657

0.005 **
0.488

0.551
1.47e-13 ***
0.000563 ***
0.000259 ***
0.086 .
3.72e-12 ***
7.69e-05 ***
0.005191 **
6.51e-13 ***
0.000874 ***
0.423

0.758

0.087 .

0.760

0.838
0.000181 ***
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disp34
disp35
disp36
disp37
disp38
disp39
disp40
disp4l
disp42
disp43
disp44
disp45
disp46
disp47
disp49
disp50
disp51
disp52

0.172
0.090
-0.058
0.050
-0.013
0.166
0.146
-0.097
0.199
0.195
0.182
0.038
0.033
0.117
0.007
0.108
0.204
0.171

0.048
0.043
0.042
0.046
0.040
0.042
0.046
0.034
0.048
0.037
0.042
0.034
0.032
0.044
0.048
0.036
0.113
0.113

3.590
2.089
-1.398
1.092
-0.325
3.908
3.213
-2.900
4.147
5.268
4.308
1.119
1.032
2.675
0.146
3.040
1.801
1.508

Codigos de significacion: 0 “***° 0.001 “*** 0.01 “** 0.05 <. 0.1 1
Residuos del error estandar: 0.108 con 732 grados de libertad

Multiplos del R%: 0.675
P-Valor: < 2.2e-16

R? ajustado: 0.654

0.000353 ***
0.037*

0.163

0.275

0.745
0.000102 ***
0.001 **
0.004 **
3.77e-05 ***
1.82e-07 ***
1.87e-05 ***
0.264

0.303

0.008 **
0.884

0.002 **
0.072.

0.132

Fuente: Elaboracion propia
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Cuadro 10.2 Analisis de la renta per capita (RPC) en los SLT dependiendo la

provincia

Im(formula=log(RPC) ~ disp
Residuos:
Min 1Q Media 3Q Max
-0.310 -0.085 -0.021 0.059 0.429
Coeficientes

Estimacion  Error estandar T-Valor Pr>(|t])
Intercepto 9.780 0.0294 332.408 < 2e-16 ***
disp3 0.135 0.036 3.630 0.000303 ***
disp4 0.051 0.041 1.230 0.219
disp5 -0.003 0.057 -0.055 0.956
disp6 -0.046 0.037 -1.244 0.214
disp7 0.357 0.039 9.139 < 2e-16 ***
disp8 0.440 0.040 11.058 < 2e-16 ***
disp9 0.190 0.046 4112 4.36e-05 ***
disp10 -0.100 0.039 -2.554 0.011*
displ1 0.106 0.042 2514 0.012*
displ2 0.161 0.044 3.692 0.000239 ***
disp13 0.031 0.040 0.779 0.436
displ4 -0.033 0.038 -0.882 0.378
disp15 0.107 0.041 2.628 0.009 **
displ6 -0.010 0.044 -0.202 0.840
displ7 0.403 0.044 9.265 < 2e-16 ***
displ8 -0.068 0.041 -1.644 0.101
disp19 0.140 0.060 2.338 0.020 *
disp21 -0.008 0.041 -0.205 0.837
disp22 0.242 0.044 5.465 6.36e-08 ***
disp23 -0.084 0.037 -2.280 0.023 *
disp24 0.112 0.049 2.303 0.022 *
disp25 0.280 0.043 6.542 1.14e-10 ***
disp26 0.193 0.046 4180 3.27e-05 ***
disp27 -0.009 0.038 -0.232 0.817
disp28 0.434 0.095 4549 6.31e-06 ***
disp29 0.051 0.042 1.206 0.228
disp30 0.100 0.040 2500 0.013*
disp32 0.011 0.057 0.202 0.840
disp33 0.192 0.043 4.495 8.07e-06 ***
disp34 0.136 0.057 2.390 0.017*
disp35 0.213 0.050 4.225 2.69e-05 ***
disp36 0.071 0.049 1.438 0.151
disp37 0.040 0.054 0.749 0.454
disp38 0.100 0.047 2.116 0.035*
disp39 0.239 0.050 4778 2.14e-06 ***
disp40 0.131 0.054 2.423 0.016 *
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disp41 -0.013 0.039 -0.323 0.747

disp42 0.138 0.057 2438 0.015*
disp43 0.272 0.044 6.259 6.57e-10 ***
disp44 0.138 0.050 2.756 0.006 **
disp45 0.063 0.040 1.593 0.112

disp46 0.130 0.038 3.457 0.000577 ***
disp47 0.124 0.052 2381 0.018*
disp49 -0.025 0.057 -0.433 0.665

disp50 0.097 0.042 2,292 0.022*
disp51 0.535 0.132 4.069 5.24e-05 ***
disp52 0.524 0.132 3.980 7.59e-05 ***

Codigos de significacion: 0 “***° 0.001 “*** 0.01 “** 0.05 <> 0.1 *’ 1
Residuos del error estandar: 0.128 con 734 grados de libertad
Mdltiplos del R%: 0.541 R? ajustado: 0.512
P-Valor: < 2.2e-16

Fuente: Elaboracion propia
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Cuadro 10.3 Provincias por variables

Provincia
disp2 Albacete
disp3 Alicante/Alacant
disp4 Almeria
disp5 Avila
disp6 Badajoz
disp7 Balears, Illes
disp8 Barcelona
disp9 Burgos
disp10 Céceres
displl Cédiz
disp12 Castellon/Castelld
displ13 Ciudad Real
disp14 Cordoba
disp15 Corufia, A
displ6 Cuenca
displ7 Girona
disp18 Granada
disp19 Guadalajara
disp21 Huelva
disp22 Huesca
disp23 Jaén
disp24 Ledn
disp25 Lleida
disp26 Rioja, La
disp27 Lugo
disp28 Madrid
disp29 Malaga
disp30 Murcia
disp32 Ourense
disp33 Asturias
disp34 Palencia
disp35 Palmas, Las
disp36 Pontevedra
disp37 Salamanca
disp38 Santa Cruz de Tenerife
disp39 Cantabria
disp40 Segovia
disp4l Sevilla
disp42 Soria
disp43 Tarragona
disp44 Teruel
disp45 Toledo
disp46 Valencia/Valencia
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disp47
disp49
disp50
disp51
disp52

Valladolid
Zamora
Zaragoza
Ceuta
Melilla

Fuente: Elaboracion propia

61



